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Acquisizioni
Zincature hi tech, Primat
fa shopping in Brasile —p.15

Zincature hi tech, Primat
allo shopping in Brasile

M&A/1

Ilgruppo realizza
trattamentianti-corrosivi
perisistemidi serraggio

Prossimita al mercato locale
e diversificazione nel settore
0Oil& Gas le motivazioni

Luca Orlando

«La prossimita rispetto ai clienti &
fondamentale, nel nostro lavoro
l'impatto dellalogisticanon eaffatto
banale». Elemento chiave, quello ci-
tatodal direttore commercialedi Pri-
mat Curtis Alberto Girardi, per un
gruppo che ogni giorno tratta nei
propri impianti mille tonnellate di
acciaio. Trattamenti anti-corrosivi
per isistemi di serraggio diretti in
particolareal settore automotive. Vi-
ti, dadi ebulloni che entrano nei pro-
cessi produttivi del gruppo per poi
essere rispediti ai clienti, in attesa
del’invioal destinatario finale. L'im-
patto dellalogistica ¢ unodei motivi
che spinge il gruppo ad investire in
Brasile, rilevando Realtec, azienda
cherealizza appunto frattamentisu-
perficiali per elementi di fissaggio,
conparticolarespecializzazionenel-
lo zinco lamellare. «E un paese in
crescita da anni - spiega il manager
- eilsettore automotive in particola-
reeindecisosviluppo.Il piti grande
stabilimento al mondodi Stellantis,
perfareunesempio, sitrovaproprio
nel Minas Gerais». L'acquisizione,
che si sviluppa in parallelo con la

chiusuradellasocieta gia controllata
in Brasile (Prosdac), lascia quasi
inalterata la dimensione complessi-
vadel gruppo, forte di 620addetti (di
cuiz22oinltalia) 124 milionidiricavi
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e 12 stabilimenti tra Europa, Nord
America e Sud America.

«L’altro motivo allabase del nuo-
vo investimento in Brasile - spiega
Girardi-&laparziale diversificazione
che questaacquisizione ciconsente
di avere nel settore Oil & Gas, chein
Brasile ¢ inforte crescita. Anche se il
nostrocorebusinessrestain genera-
le quello dei serraggi destinati al
comparto auton». Fontana, Agrati e
Brugola, principaliproduttoridi que-
sti prodotti, sonoin effetti tuttidienti
di Primat Curtis, che come accade al-
Iintero settore, subisce gli effettide-
glistop and godei costruttori divet-
ture, «Orail quadro éun poco miglio-
rerispettoaquellodelloscorsoanno
- spiega-anche se siamo distantidai
progressi che abbiamo visto ad
esempionel 2023. Previsioni? Difficili
dafare, noi prendiamole commesse
in conto lavorazione e abbiamo al
massimo 2-3giorni divisibilita sugli
ordini. Che vanno smaltiti in 48-72

ore, ed ecco perché la prossimita ri-
spettoaisitidei clienti ¢fondamenta-
le. Nei nostri impianti di Lecco, ad
esempio, gestiamo cio che arriva da
Veduggio con Colzano (Fontana e
Agrati) e Lissone (Brugola), con tra-
sporti su camion che impieganonon
pitdi mezz ora, un fatto rilevante an-
che infunzione del calcolo dellano-
stra “impronta” ambientale».
Acquisizione in Brasile che non
rappresenta un unicum, per un
gruppoche si e sviluppato negli anni
proprio grazie ad unacrescitaperli-
neeesterne, strategiaculminatanel
2023 conl’acquisizione di Curtis Me-
talnegli Stati Uniti. «Oggi - aggiunge
Girardi - siamo trai primi gruppial
mondoinquesto settore. Al momen-
topuntiamo a consolidare le acquisi-
zionisviluppando almegliole possi-
bili sinergie, anche sein futuro non
escludiamo altre operazionidi M&A.
Il processo di espansione non & ter-
minato; stiamo guardandocon parti-
colare attenzione ad altri investi-
mentichecipotrebbero consentiredi
esercitare un ruolo ancora pit rile-

vante nell’intera regione».
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